
zat­már­né­me­ti­ben szü­let­tem, Te­mesvá­
ron vé­geztem az egye­te­met. Ott alapí­

tot­tam családot, ezért számomra ter­mé­sze­
tes volt, hogy ott is maradtam. Munkahe­lye­
i­men ér­té­ke­sítô­ként dolgoztam, bár ezeknek 
a vállalatoknak nem volt jár­mû­ves kö­tô­dé­
sük. Hat éve kezdtem el a Ce­fin csoport 
te­mesvári cé­gé­nél, nagyon tet­szett a mun­
ka. Tavaly nyáron ajánlot­ta a cégve­ze­tés 
ezt a le­he­tô­sé­get. Rö­vid gondolkodás után 
elvállaltam, augusztus else­jén kezdtem 
Magyar­or­szágon, az ETS Kft. biator­bágyi 
te­lephe­lyén. Re­mé­lem, kamatoztat­ni tudom 
a tudásomat, eddi­gi tapasztalatai­mat, hasz­
nára le­szek az ETS Kft.-nek – mondja Gab­
ri­el Pop.
l Mond­hat­ni is­me­rôs hely­re érke­zett, már 
ami a cég felépí­tését, mû­kö­dését, a forgal­
mazott jármû­ve­ket ille­ti. De bizonyosan 
szép számmal akad­nak kü­lönbségek is.
– A te­le­pek, az épü­le­tek elrende­zé­se, ki­ala­
kítása való­ban hasonló. Ott is, itt is Ive­cók 
ér­té­ke­síté­sé­vel, szer­vi­zé­vel foglalkozunk, de 
ezt le­számít­va a két or­szágban minden 
más. Nagyon kü­lönbö­zik a két pi­ac. Romá­
ni­ában folyamatosan és nagyon nö­vekszik 
a pi­ac, szinte mindent elnyel – a kü­lönbö­zô 

típusú, árú jár­mû­ve­ket. Mindenhol épít­ke­
zés folyik, azon a té­ren nagy volt ott a le­ma­
radás, van be­pó­tolni­való, utak, házak épül­
nek, hatalmas be­ruházások vannak. Renge­
teg vállalkozás alakult, ha ver­senyké­pe­sek 
akar­nak maradni, megfe­le­lô jár­mû­vekkel 
kell hogy rendelkezze­nek.
l Az Iveco minden más márkát mege­lôz­
ve érke­zett a román piacra. Ennek élve­zi 
még a márka az elônye­it?
– Való­ban, az Iveco más már­kák elôtt ér­ke­
zett. Nagyon jól be­vált, népsze­rû jár­mû min­
den te­rü­le­ten, minden kate­gó­ri­ában, a 3,5 
tonnástól kezdve egész a nagyte­her­autó­
kig. Évek óta pi­acve­ze­tô. Bár az utóbbi 
idôkben a Volvo is be­e­rô­sített, a DAF az 
ár­poli­ti­kájával elér­te, hogy a pi­acve­ze­tôk 
kö­zé ke­rült. Ér­de­kes mó­don ez egy lé­nye­
ges kü­lönbség – Románi­ában nem annyi­ra 
„né­me­te­sek”, mint itt, Magyar­or­szágon.
l Jármû-értéke­sí­tés szempont­jából egy 
Kánaánt hagyott ott egy ke­vés­bé kánaá­
nos magyar piacért?
– Je­lenleg való­ban ez a helyzet, de Románi­
ában is idô kér­dé­se, mi­kor te­lítô­dik a pi­ac. 
Az is be­kö­vet­ke­zik majd, ezért egyáltalán 
nem ér­zem hát­rányát annak, hogy ide­jöt­
tem, elvállaltam ezt a feladatot. Kar­ri­er­é­pí­
tés szempont­jából fontosnak tar­tot­tam ezt a 
lé­pést. Nincs két­sé­gem afe­lôl, hogy jól dön­
töt­tem. Most, hogy már egy ide­je itt élek, 
egyre inkább feltû­nik, hogy Magyar­or­szág 
mennyi­re „nyugati­as”, mennyi­vel kö­ze­lebb 
van sok szempont­ból Nyugat-Euró­pához. 
Itt a pi­ac sokkal éret­tebb. De vé­gül minden 
pi­ac eljut ar­ra a szint­re, hogy nincs tovább, 
a végte­lensé­gig nem le­het nö­ve­kedni. 
Magyar­or­szágon a ke­ve­sebb darabszá­
mért is többet kell dolgozni, jobban kell küz­
de­ni. De ez nem baj.
l Mi az, amit viszony­lag rö­vid itt-tartózko­
dása után is feltét­len be­ve­zet­ne ott, illet­ve 
az ot­tani tapasztalatok alapján itt?
– A Cefin csoport te­mesvári egysé­ge valami­
vel ki­sebb, mint a biator­bágyi. Ke­ve­sebben 
dolgoztunk ér­té­ke­sítôk, ki­sebb volt a szer­
viz. Ami itt, Magyar­or­szágon az ETS-nél 
megfogott, az a csapat­szellem. Ki­csi, de jól 
össze­tar­tó tár­saság van Biator­bágyon. Ér­té­
ke­sítôk, a szer­viz, az alkat­részraktár munka­
tár­sai jól össze­tar­tanak. Emellett azért sok 
minden le­het még fi­nomítani. Rugalmasabb­
nak kell lenni az ügyféllel, a fi­nanszírozók­
kal, a part­ne­rekkel. Renge­teg a szabály 
(ebben nem kü­lönbö­zik Románia és Magyar­
or­szág), de a szabályokat be le­het úgy tar­
tani, hogy azért azok mindenki­nek jók 
le­gye­nek.
Lét­számban változtatást nem ter­ve­zek, 
talán még egy ér­té­ke­sítô szüksé­ges a csa­

pat­ba. Inkább az a fontos, hogy mindenki 
a telje­sít­mé­nye maxi­mumát nyújt­sa a napi 
te­endôk során.
l 2007 re­kord­évnek számí­tott a jármû-
értéke­sí­tôk számára. Ez alól, gondolom, 
az ETS sem kivétel.
– Nagyon jó évet zárt az ETS, minden szeg­
mensben nö­ve­ke­dés volt. 2008-ban is sze­
ret­nénk a pi­accal együtt fejlôdni.
Az elmúlt évben sokat számított, hogy volt-e 
készle­ten valaki­nek autó­ja, a rende­lésállo­
mánnyal jól gazdálkodott-e. Az ETS-nél hi­á­
ba olasz a tulajdonos, a Cefin csoport hi­á­
ba a legnagyobb Ive­co-díler, ez sem je­len­
tett elônyt, semmi­fé­le pluszt nem hozott. 
Még a Ce­fin csopor­ton be­lül sem le­he­tett 
tologat­ni, cse­rélni a jár­mû­ve­ket.
Akadt flot­taeladás is, bár nem ez volt a jel­
lemzô. Örömmel tapasztaltuk vi­szont, hogy 
a Car­gók iránt újra nö­ve­ke­dett a ke­reslet, 
kezd ismét magára találni ez a népsze­rû 
kö­zépkate­gó­ri­ás jár­mû. A Dai­ly a saját rit­
musában mozog. 
l Az ETS autóbusz-értéke­sí­tés­sel szintén 
foglalkozik. A jö­vôben is marad ez az 
üzlet­ág?
– Eddig többnyi­re a Dailybôl át­alakított isko­
labuszok voltak ke­lendô­ek, de már si­ke­rült 
a nagybusz-pi­acra is be­tör­ni. Az Irisbus 
gyár­tot­ta Crosswayt adtunk át az ügyfél­
nek. Re­méljük, ezzel „megtört a jég”, lesz­
nek további megrende­lé­se­ink, hi­szen az 
Irisbus autó­buszai jó ter­mé­kek. Úgy látom, 
ezen a té­ren is meg kell küzde­nünk a 
magyar pi­ac né­met ori­entált­ságával. Jó len­
ne, ha nem papír­ból di­csér­het­nénk a buszo­
kat, hanem né­hány felhasználó tudná 
elmondani jó tapasztalatait ezekrôl a jár­mû­
vekrôl. 2008-ra darabszámter­vünk a buszo­
kat ille­tô­en sze­rény, de ér­te­lemsze­rû­en sze­
ret­nénk mi­nél többet eladni.
l 2007-ben mutat­ták be a Bre­machot. 
Milyen volt a piaci fogad­tatás?
– Je­lenleg a kü­lönbö­zô cé­geknél a teszte­lés 
idô­szakát éljük. Jó visszajelzé­se­ket kapunk, 
ami re­mé­nye­ket ébreszt. Ne­héz kö­rülmé­
nyek kö­zött, ext­rém te­re­pe­ken is megállja a 
he­lyét, az ára sokkal kedve­zôbb, mint a pi­a­
con népsze­rû né­met ter­mé­ké. Minde­ze­kért 
bízunk a pi­aci „be­tö­résben”. Való­jában 
hi­ányzik az az ember, aki csak ennek a ter­
méknek a népsze­rû­síté­sé­vel foglalkozna. A 
jö­vô­ben mér­le­geljük ennek a le­he­tô­sé­gét.
l Az ETS biatorbágyi központ­ja mellett 
dolgozik még egy szolnoki és egy székes­
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szolgáltatás

új kereskedelmi igazgató 
biatorbágyon

Ja­nu­ár vé­gé­vel lejárt a mandátu­ma  
az ETS Kft.-nél Lu­ca Barbieratónak,  
a cég keres­kedelmi igazga­tójának.  
Febru­ár elsejé­tôl Gabriel Pop eddigi 
keres­kedelmi igazga­tóhelyettest  
nevezték ki igazga­tónak,  
aki a Cefintôl érkezett. Az érkezett szó 
helyénva­ló, mivel ugyan az ETS-nél  
dolgozott, csak ép­pen nem  
a ma­gyarországi telep­helyek egyikén, 
ha­nem Temes­váron.

ETS-tôl az ETS-hezETS-tôl az ETS-hez

Gabriel Pop, az ETS Kft.  
új ke­res­ke­delmi igazgatója

Amszterdamban már be­mutat­kozott  
a 4x4-es Daily, hamarosan megérke­zik  

Magyarországra is
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fe­hér­vá­ri egy­ség ezen név alatt. Ôk hogy 
telje­sí­tettek?
– A szol­noki te­lep­hely na­gyon jól mû­kö­dik, 
az el­vá­rá­sokat hozta. Fe­hérvá­ron volt egy 
átme­ne­ti ne­he­zebb idô­szak, de túl va­gyunk 
rajta, életre kelt az a te­lep­hely is. Mindkét 
he­lyen van értéke­sí­tés, szerviz. További 
te­lep­he­lyek léte­sí­tésében nem gondol­ko­
zunk, ez a kettô mû­ködjön jól, az a cél. Úgy 
vettem észre, Ma­gyarország na­gyon fô­vá­
roscentrikus. Meg kell tudni gyôzni az ügy­
fe­le­ket, bárme­lyik te­lep­he­lyünkön ugyanazt 
a ma­gas színvona­lú szol­gál­ta­tást kap­ja, 
nincs különbség a bia­torbá­gyi, a székesfe­
hérvá­ri és a szol­noki ETS kö­zött.
l 2007-ben nem­csak új, hanem használt 
jár­mû­bôl is nagy hiány volt általá­ban. Az 
ETS-nél szintén ez volt a helyzet?
– Aki használt jármû­vet akar venni, ál­ta­lá­
ban el­megy egy te­lep­re, kö­rül­néz, ha ta­lál 
megfe­le­lôt, megve­szi. Ezért je­lentett problé­
mát, hogy nem tudtunk nagy kí­ná­la­tot fel­
mutatni. Ta­lán idén jobb lesz a helyzet.
l Marad-e az eddigi kap­csolat a lí­zingcé
gekkel?
– A meglévô partne­rekkel átbe­szél­jük a 
jö­vôt, de nem zárkózunk el új kap­csola­tok­
tól sem. Mindenki kivá­laszthatja a szá­má­ra 
leginkább elô­nyös ajánla­tot.
l Milyen jár­mû­újdonsá­gokra szá­míthat
nak az Ive­co-ügy­fe­lek?
– Idén újdonsá­gokban nem lesz hiány. Meg­

kezdô­dik a 4x4-es Daily gyártá­sa, a Cargo 
is megvál­tozik, a Stra­lishoz és a Trakkerhez 
jobban ha­sonlít majd a fül­ke, ezzel is hang­
súlyozva a csa­ládba va­ló tartozást.
Nyá­ron lesz központi szerve­zésû Daily 
roadshow, megtartjuk az ETS ha­gyomá­nyos 
rendezvénye­it is, a tra­dí­ciónak megfe­le­lô­en 
két Open Dayre várjuk ügyfeleinket.
l 2008-ra még mindenki további fellendü
lést jó­sol. De mi lesz az utá­na kö­vetke­zô 
idôszakkal, hiszen köztudott, a tervszá
mok megállapí­tá­sá­nál mindig az elôzô év 
eredménye­it ve­szik alapul?
– Meg kell ba­rátkozni azzal a gondolattal, 
hogy a hul­lámhegy után ál­ta­lá­ban hul­lám­
völgy kö­vetke­zik. Ezt meg kell szokni, ehhez 
lehet majd iga­zí­ta­ni a lépése­ket. Va­rá­zsol­ni 

nem le­het! A tulajdonosok tisztá­ban vannak 
a pia­ci mozgá­sokkal, nem várják el a le­he­
tetlent.
l Az elôzô ke­reske­delmi igazgató olasz 
volt. Ér­zi-e annak elônyét, hogy annak az 
or­szágnak a nyelvét be­széli, ahol dolgo
zik?
– Mindenkép­pen jó, hogy az ügyfe­lekkel a 
tárgya­lá­sok során vagy a munka­társakkal 
va­ló kommuniká­cióhoz nincs szükség tol­
mácsra. Ez idô­ben is sokat je­lent, sokkal 
közvetle­nebbé te­szi a kap­csola­tokat, sôt 
még a nyel­vi különbségekbôl esetle­ge­sen 
adódó fél­re­értések le­he­tô­sége is kizárt.
l Ugyan alig több mint fél éve dolgozik 
Magyar­or­szá­gon az ETS-nél, meddig szól 
a mandá­tuma?
– A cégve­ze­tés politiká­ja, hogy a ve­ze­tô 
pozí­ciókban viszonylag gyakran cse­rélik az 
embe­re­ket. Kettô, há­rom, négy év lesz az 
itt-tartózkodá­som? Nem tudom. Mindenkép­
pen sze­retnék hasznos lenni ke­reske­del­mi 
igazga­tóként. Ehhez minden tá­moga­tást 
megka­pok cégen be­lül is és a csa­lá­dom 
részérôl is. Ôk a legfontosabbak ne­kem, a 
fe­le­ségem és a két gyerme­kem se­gí­te­nek 
abban, hogy minden ne­hézségen túl 
le­gyek!

Papp E.

ETS Kft. – Iveco-díler
2051 Biatorbágy-Budapark, Paul Hartmann u. 6. 
Tel.: 23/501-930, fax: 23/501-939
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Az ETS szolnoki és székesfe­hér­vá­ri te­lep­he­lyén 
ugyanazok a szolgáltatá­sok vannak,  

mint a biatorbágyi központban,  
mégis a fôvá­roscentrikusságból adó­dó­an  

az ügy­fe­lek Biatorbágyra jönnek
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